
SME Instrument



ŠtoŠto je SME Instrumentje SME Instrument

�program iz Obzora 2020.

�cjelovita podrška kroz sve faze inovacijskog
ciklusaciklusa
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KomeKome je je namijenjennamijenjen??

Isključivo mikro, malim i srednje velikim
poduzetnicima

Visoko inovativni projekti s ciljem izlaskaVisoko inovativni projekti s ciljem izlaska
na međunarodno tržište
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DefinicijaDefinicija SMESME
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SME InstrumentSME Instrument

• Moguća potpora i samo jednom 
poduzeću

• Bottom-up pristup• Bottom-up pristup

• Jednostavnija pravila značajno smanjenje
prosječnog vremena od odabira do financiranja
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FazeFaze
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FazaFaza 11

AKTIVNOSTI:
Dokazivanje tehničke i komercijalne izvedivosti
Razvoj strategije upravljanja inovacijama i intelektualnim 
vlasništvom
Istraživanje tržištaIstraživanje tržišta
Pilot aplikacija/primjena
Procjena rizika
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FazaFaza 22

AKTIVNOSTI:
Prototipiranje
Testiranje
Pilotiranje
MinijaturizacijaMinijaturizacija
Skaliranje
Razvoj primjene
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FazaFaza 33

AKTIVNOSTI:
EU Quality Label (promocija i umrežavanje s investitorima 
i klijentima)
Priprema za investiranje
Pristup MSP EU financijskim institucijama (debt & equityPristup MSP EU financijskim institucijama (debt & equity
backed by EIB/EIF)
Poveznica s mrežama javne nabave
DIREKTNO SUFINANCIRANJE NIJE OSIGURANO
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TemeTeme 2014 2014 -- 20152015

High risk ICT innovation
Nanotech, or other advanced tech for manufacturing and
materials
Space research and development
Clinical research for the validation of diagnostics devicesClinical research for the validation of diagnostics devices
and biomarkers
Sustainable food production and processing
Blue growth
Low carbon energy systems

10



TemeTeme 2014 2014 -- 20152015

Greener and more integrated transport
Eco-innovation and sustainable raw material supply
Urban critical infrastructure
Biotechnology-based industrial processes
Mobile e-government applications (2015 only)Mobile e-government applications (2015 only)
SME business model innovation (2015 only)
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Cut off Cut off datumidatumi 2014.2014.

Faza 1 
24/09/2014
17/12/2014

Faza 2 – 2014Faza 2 – 2014
09/10/2014
17/12/2014

12



Cut off Cut off datumidatumi 2015. 2015. 

Faza 1 
•18/03/2015
•17/06/2015
•17/09/2015
•16/12/2015•16/12/2015
Faza 2 
•18/03/2015
•17/06/2015
•17/09/2015
•16/12/2015
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StatistikaStatistika prvogprvog cut off cut off datumadatuma

2.666 PRIJAVA
2.602 ADMINISTRATIVNO ISPRAVNIH PRIJAVA
317 IZNAD PRAGA
OD ČEGA JE 49% ODABRANO
ODABRANO 155 PROJEKATA IZ 21 ZEMLJEODABRANO 155 PROJEKATA IZ 21 ZEMLJE
85% PRIJAVA ZAPRIMLJENO U 48H DO ROKA
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LekcijeLekcije s s prvogprvog cut off cut off datumadatuma

1. Prevelik fokus na projekt, a nedovoljan na poslovnu 
priliku

2. Slaba uvjerljivost prilikom opisivanja tvrtke (treba napisati 
zašto će uspjeti baš vaša tvrtka, a ne konkurent)

3. Nema dovoljno informacija o konkurentskim rješenjima3. Nema dovoljno informacija o konkurentskim rješenjima
4. Niska razina inovativnosti. Planira se razviti proizvod 

koji već postoji na tržištu
5. Predlaže se samo ideja bez ikakvog koncepta za 

komercijalizaciju (TRL prenizak)
6. Idemo pokušati, pa što bude (kao na lutriji)
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Participant portalParticipant portal
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KreiratiKreirati ECAS ECAS računračun
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RegistracijaRegistracija tvrtketvrtke

22



RegistracijaRegistracija tvrtketvrtke
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EuropskEuropskaa poduzetničkpoduzetničkaa mrežmrežaa (EEN)(EEN)

Najveća europska potporna organizacija za male i srednje 
velike poduzetnike 

Prisutna u 51 zemlji, putem 600 organizacija

Pronalazak stranih partnera; poslovna suradnja izvan 
Hrvatske. Hrvatske. 

Informacije o uvjetima poslovanja na europskom tržištu, 
pomaže pronaći partnere te omogućuje ostvarivanje 
kontakta i povezivanja.
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Što EEN nudi?Što EEN nudi?

pruža informacije o dostupnim izvorima financiranja za 
inovativne projekte
pruža podršku u međunarodnom transferu tehnologije 
pruža savjetodavnu podršku pri razvoju novih inovativnih 
proizvoda i usluga, traženju novih tržišta,proizvoda i usluga, traženju novih tržišta,
savjetuje o pitanjima zaštite intelektualnog vlasništva
organizira informativna i edukativna događanja na temu 
inovacija i vezanih tema
Pomaže korisnicima H2020 SME Instrumenta pri 
implementaciji
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Key account managementKey account management

za korisnike SME Instrumenta

USLUGE MENTORA

KORACI:

- prvi kontakt s SME-jem- prvi kontakt s SME-jem

- procjena potreba/ selekcija mentora

- iniciranje suradnje između SME-ja I mentora

- pomoć prilikom implementacije
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JačanjeJačanje kapacitetakapaciteta zaza upravljenjeupravljenje
inovativnošćuinovativnošću

za SME-jeve s velikom pontencijalom za rast na
međunarodnom tržištu, ali slabim kapacitetom za
upravljanje inovativnošću

KORACI:

- odabir SME-ja- odabir SME-ja

- procjena potreba

- razvoj akcijskog plana

- implementacija
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NCP NCP zaza SME:SME:
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NCP NCP zaza SME:SME:

renato.vrebac@hamagbicro.hrrenato.vrebac@hamagbicro.hr

www.hamagbicro.hrwww.hamagbicro.hr


